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Casado (48 años)

	 Perfil Profesional

	Profesional en el área comercial con más de 23 años en empresas multinacionales Me motivan los desafíos y el cumplimiento de objetivos. Mi compromiso y dedicación son al 100%. Experiencia en Startup. Experiencia LATAM. Apertura de nuevos negocios. Dinámico, Transparente con muy buen manejo de relaciones interpersonales.

	Experiencia laboral

	Marzo 2011 a Noviembre 2019
	DIA ARGENTINA S.A. (Supermercados)


Ejecutivo de Expansión de Tiendas Propias 
· Búsqueda y relevamiento de espacios. Investigaciones de Mercado.
· Gestión inmobiliaria, habilitaciones municipales, negociación de contratos.
· Desarrollo integral de apertura de tienda.
· Desde julio 2016 afectado al proyecto Expansión de Tiendas en Paraguay



	Marzo 2010 a Marzo 2011
	KONICA MINOLTA OFFICE SOLUTIONS S.A (Equipos de impresión)


Ejecutivo de Cuentas
· Atención y asesoramiento a clientes, gestión de ventas.

· Confección de cotizaciones, armado de licitaciones.
· Visitas a distribuidores y grandes clientes, soporte de ventas.


	Octubre 1997 a Abril 2008
	MOVISTAR (Telecomunicaciones)
Ejecutivo de Ventas para canales Retail. (Oct 07 Abr 08)
· Atención a cadenas de electrodomésticos y capacitación a fuerza de ventas externa.

· Control de cuentas, límites de crédito, vencimientos de facturas.

· Visitas a puntos de ventas, control de material POP, pautas de publicidad compartida.
Supervisor de Ventas Canales Mixtos (Mar 05 Oct 07)
· Supervisión de equipo vendedores y capacitación a canales de ventas.

· Análisis de cuentas, control de vencimientos y límites de crédito, control de fraude, apoyo de garantía de Servicio Técnico.

· Desarrollo de negocios para crecimiento de ventas y puesta en marcha de promociones.
Responsable de Retención y Fidelización (Oct 97 Mar 05)
· Funciones de back-up de supervisor.

· Atención personalizada a clientes alta gama, gestión de reclamos.

· Control de colas de atención, monitoreo de tiempos de espera, análisis de cumplimiento de objetivos y desvíos.


	
	

	
	

	Abril 1996 a  Agosto 1997
	TELMES (Equipamiento Mobiliario)

Responsable de Logística para grandes supermercados

· Ruteos, turnos de entrega y distribución.


	Abril 1994 a  Abril 1996
	BANCO RÍO (Servicios Financieros)

Asesor de Ventas
· Comercialización de servicios de jubilación privada y seguros.
· Atención al Público y administración de reclamos.
· Ejecutivo de Ventas para empresas del Grupo Pérez Companc.


	Marzo 1992 a  Enero 1994
	CERTEZA PROPIEDADES (Inmobiliaria)

Vendedor

· Atención al público, gestión de ventas, confección de contratos, pedidos de informes, administración de alquileres.



	
	

	Emprendimiento Independiente

	Agosto 2008 a Diciembre 2010
	OLIVEIRA RESTÓ (Emprendimiento Independiente)


Administrador y Relaciones Públicas

· Negociación y atención a proveedores.
· Administración de personal, contratos, compras y pagos.


	 Estudios

	- Universitarios: Cursando Licenciatura en Marketing en La Fundación de Altos Estudios en Ciencias Comerciales. 

- Universitarios: Licenciatura en Relaciones Públicas. Universidad de Morón. Primer año completo. Último año cursado: 1996

- Secundarios: Técnico Electrónico. Escuela Cristiana Evangélica Argentina. Año de Egreso: 1991



	Cursos

	· Programa de Desarrollo para Capacitación Profesional (ADCA)  -  Movistar - 2007

· Plan de Desarrollo (Comunicación, Liderazgo, Procesos de Gestión) - AMG Consulting - 2006

· TRP – Retención -  M 2005

· Liderazgo en Tiempos de Cambios -  Movistar - 2005

· Manejo de Escenarios Conflictivos -  Movistar - 2005

· Administración de Recursos, Atención personalizada y telefónica -  Movistar - (2004)  

· Negociación y Ventas en situaciones adversas -  Movistar - 2004

· Coaching -  Movistar - 2003
· Marketing – Universidad Argentina de Negocios – 2000
· Programa de Habilidades de Negociación – Carlos Ansaldo Consultor

· Inteligencia Colectiva C2. Consultoría

· Gestión de la Diversidad – C2 Consultoría

· Metodologías Agiles - C2 Consultoría

· PNL Para Negociación y Ventas – Pablo Cavalleri Iribarne

· Presentaciones Efectivas – Patricia Perez Simones - Dale Carnegie Training 
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